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1、渠道销售服务时间段及计划指标：
	产品
	服务时间段
	计划指标
	备注

	住宅
	2022年7月1日-2023年1月31日
	约600套
	具体以服务商承诺的指标×实际销售月份为准


2、 渠道销售的佣金率：不超过销售签约总价的3.5%。
3、 渠道每月销售的套数：不得低于20套/月。
4、 缴纳的履约保证金：不得低于人民币60万元。
5、渠道销售应执行《项目渠道管控规定》，具体详见附件一。
6、渠道销售应做到以下要求：
	科目
	参考目标
	说明
	管控措施
	备注

	一级分销商
	1家
	一级分销商总负责制，同时由一级分销商按要求发展二级、三级分销商。给到二级、三级分销佣金费用范围应在合同中明确约定。
	/
	

	二级、三级分销
	二级30家、三级50家以上
	三明市三元区、沙县区及8大县城的房产中介门店、分销机构、平台、个人代表等。
	每少1家从履约保证金中扣款1000元
	

	项目推介会
	16场
	每个县城参考举办2场推介会，宣传物料由甲方提供，举办推介会所产生的场地费用、拓展费用等由分销商承担。
	每少1场从履约保证金中扣款5000元
	

	城市展厅
	8个
	在三明市各县城开设城市展点8个，分6个月完成，展点使用时间7~15天，宣传物料由甲方提供，并安排3名置业顾问现场驻点，城市展点场地由甲、乙方共同商讨区域范围，所产生的场地费用、经营费用、拓展费用等由分销商承担。
	每少1个从履约保证金中扣款12000元
	

	每日派单蜜蜂
	15人以上
	城区10人/天，乡镇5人，每月安排不少于20天。
	每少1人从履约保证金中扣款130元
	



